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 1.  OBJETIVOS GERAIS E ESPECÍFICOS 

 Noções  básicas  e  visão  global  dos  �tulos  de  crédito,  falência,  recuperação  judicial  e  recuperação 
 extrajudicial  de  empresa,  incluindo-se,  ainda,  uma  visão  geral  dos  contratos,  do  Código  de  Defesa  do 
 Consumidor, do Franchising, da Propriedade Industrial, da Concorrência Desleal e da 
 Sociedade Anônima. 

 2.  CONTEÚDO PROGRAMÁTICO 

 I.  PRIMEIRO BIMESTRE 

 4.1  PRINCIPAIS  ASPECTOS  DA  SOCIEDADE  ANÔNIMA  DE  ECONOMIA  MISTA,  DA  SOCIEDADE  ANÔNIMA 
 DE CAPITAL FECHADO E DA SOCIEDADE ANÔNIMA DE CAPITAL ABERTO; 

 4.2 FRANCHISING; 
 4.3 PROPRIEDADE INDUSTRIAL 
 4.3.1 Generalidades; 
 4.3.2 Propriedade intelectual; 
 4.3.3 Propriedade industrial; 
 4.3.4 O Código de Propriedade Industrial; 
 4.3.5 O Ins�tuto Nacional da Propriedade Industrial; 
 4.3.6 Das patentes; 
 4.3.7 Das invenções; 
 4.3.8 Dos modelos de u�lidade; 
 4.3.9 Dos objetos não patenteáveis; 
 4.3.10 O know how e o segredo de fábrica; 
 4.3.11 Inventos ou aperfeiçoamentos do prestador de serviços; 
 4.3.12 Das marcas e das expressões ou sinais da propaganda. 
 4.4 A CONCORRÊNCIA DESLEAL – CARTEL, ESPIONAGEM INDUSTRIAL ETC. 

 II.  SEGUNDO BIMESTRE 

 4.5 OS ASPECTOS EMPRESARIAIS DO CÓDIGO DE DEFESA DO CONSUMIDOR; 



 4.6 O CRÉDITO 

 III.  TERCEIRO BIMESTRE 

 4.7 TÍTULOS DE CRÉDITO; 
 4.7.1 conceito; 
 4.7.2 histórico; 
 4.7.3 caracterís�cas dos �tulos de crédito 
 4.7.4 classificações dos �tulos de crédito; 
 4.7.5 categorias dos �tulos de crédito; 
 4.7.6 endosso; 
 4.7.7 aval; 
 4.7.8 outros pontos comuns aos �tulos de crédito; 
 4.7.9 espécies de �tulo de crédito; 
 4.7.10 legislação internacional aplicada aos �tulos de crédito; 
 4.7.11 a letra de câmbio; 
 4.7.12 a nota promissória; 
 4.7.13 o cheque 
 4.7.14 a duplicata de compra e venda e a de prestação de serviços; 
 4.7.15 �tulos de crédito e financiamento fiscal; 
 4.7.16 �tulos de crédito e financiamento rural; 
 4.7.17 �tulos de crédito e financiamento industrial; 
 4.7.18 �tulos de crédito e financiamento comercial 
 4.7.19 �tulos de crédito e financiamento imobiliário; 
 4.7.20 �tulos representa�vos; 
 4.7.21 dos �tulos de crédito virtuais. 
 4.8 UMA VISÃO GERAL DO PROCESSO DE EXECUÇÃO SINGULAR  . 

 IV.  QUARTO BIMESTRE 

 4.9  FALÊNCIAS,  RECUPERAÇÃO  JUDICIAL  E  RECUPERAÇÃO  EXTRAJUDICIAL  DA  EMPRESA,  BEM  COMO  A 
 IMPORTÂNCIA SOCIAL E ECONÔMICA DA EMPRESA; 

 - Da caracterização da falência; 
 - Da declaração judicial da falência; 
 - Dos efeitos jurídicos da sentença declaratória de falência; 
 4.9.1 quanto à pessoa do falido; 
 4.9.2 quanto aos direitos dos falidos; 
 4.9.3 quanto aos bens do falido; 
 4.9.4 quanto aos contratos do falido; 
 - Da revogação dos atos pra�cados pelo devedor antes da falência; 
 - Da administração da falência; 
 - Da arrecadação e guarda dos bens, livros e documentos dos falidos; 
 - Do pedido de res�tuição e dos embargos de terceiros; 
 - Da verificação e classificação dos créditos; 
 - Do inquérito judicial; 
 - Da liquidação da ex�nção das obrigações; 
 - Dos crimes falimentares; 
 - Da correção monetária na falência; 



 - Das disposições especiais; 
 - Das disposições gerais; 
 4.10 DA RECUPERAÇÃO EXTRAJUDICIAL DA EMPRESA; 
 4.11 DA RECUPERAÇÃO JUDICIAL DA EMPRESA. 

 3.  PROCEDIMENTOS DIDÁTICOS – METODOLOGIAS ATIVAS 

 5.1 Método exposi�vo; 
 5.2 Dinâmica de grupos; 
 5.3  Trabalhos escritos; pesquisas individuais e em  grupos; 

 4.  CRITÉRIOS DE AVALIAÇÃO DO APROVEITAMENTO 

 6.1 Provas escritas obje�vas; 
 6.2 Provas disserta�vas; 
 6.3 Trabalhos de pesquisa; 

 5.  TEMAS TRANSVERSAIS 

 5.1  Intercomplementaridade  pela  consecução  de  habilidades  e  competências  comuns  aos  diversos 
 ramos  do  saber  jurídico,  tais  como:  domínio  de  normas  técnico-jurídicas,  de  tecnologias  e 
 métodos,  raciocínio  jurídico,  argumentação  persuasão  e  reflexão  crí�ca;  leitura,  compreensão, 
 interpretação  e  aplicação  do  Direito;  u�lização  adequada  da  legislação,  jurisprudência,  doutrina  e 
 demais fontes do Direito; julgamento e tomadas de decisões apropriadas etc. 

 5.2  Intercomplementaridade  pela  busca  da  realização  do  mesmo  perfil  profissiográfico  das  demais 
 disciplinas  da  organização  curricular,  compreendendo:  adequada  formação  geral,  humanís�ca  e 
 axiológica;  capacidade  de  análise,  argumentação  e  compreensão  da  historicidade  dos  direitos; 
 ap�dão  para  aprendizagem  autônoma  e  dinâmica  (aprender  a  aprender),  para  o  exercício 
 profissional  com  jus�ça  e  cidadania  (aprender  a  viver  no  mundo  jurídico),  numa  perspec�va  de 
 educação con�nuada. 
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